
Si esteu interessats, envieu el CV a cv@bcncorp.com, especificant en l'assumpte que 
esteu aplicant per a la posició de Responsable d'Àrea de Vendes per a BCN Peptides. 

BCN Peptides és una empresa en constant creixement especialitzada en la fabricació de 
pèptids GMP. Amb més de 30 anys d'experiència en aquest sector, s'ha convertit en una 
empresa líder en la producció de pèptids com a principis actius per la indúastria 
Farmacèutica. 

El/la Responsable d'Àrea de Vendes s’encarregarà de desenvolupar i impulsar les 
vendes en la seva cartera de clients a partir d’una base técnica imprescindible per 
realizar aquesta tasca. Treballarà conjuntament amb el/la Director/a Global de Vendes i 
la resta de l'equip comercial per generar noves oportunitats de negoci, ampliar la base de 
clients i la seva fidelització. Oferim un posición de treball de llarg recorregut en un 
camp en creixement, on sense perdre la base técnica entrem de ple dintre d’aspectes 
comercials, regulatoris i de qualitat propis del sector farmacèutic, sempre dintre d’un 
bon ambient de treball. 

Responsabilitats: 

• Construir, ampliar i consolidar una xarxa de negocis amb una relació de 
confiança amb els clients.

• Ser responsable de l'assoliment de les vendes dels clients assignats.
• Treballar en l'optimització de l'enfocament estratègic i tàctic basat en una 

comprensió clara de les expectatives i necessitats dels clients.
• Col·laborar amb els companys per aconseguir els objectius de l'empresa.
• Estar constantment dedicat a millorar el rendiment propi i el de l'empresa.

• Doctorat (preferible) o titulació superior en Química, Bioquímica o similar. 
Coneixements en Química de Pèptids són un plus.

• Idiomes: Excel·lent coneixement del català, espanyol i anglès; el coneixement 
d'altres idiomes serà valorat.

• Excel·lents habilitats interpersonals i de comunicació, incloses les habilitats de 
presentació.

• Es valorarà el coneixement i la comprensió de les Bones Pràctiques de 
Fabricació (GMP), els requisits reglamentaris i de QA/QC.

• Disponibilitat per viatjar aproximadament un 25% del temps (principalment 
viatges internacionals).

• Posició presencial a Sant Quintí de Mediona (Barcelona).

Experiència / Formació: 




